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rozwigzanie

Parametryczny konfigurator i kalkulator dzwigow Dbez
maszynowni, ktory automatyzuje proces wyceny. System na
podstawie  wprowadzonych  parametrow  technicznych
generuje liste komponentow oraz kalkulacje kosztow,
odwzorowujgc know-how dziatu technicznego w postaci regut
biznesowych. Narzedzie skraca czas ofertowania i ogranicza
ryzyko bteddw.

mozliwosc wspotpracy
komercyjnej

Rozwigzanie jest gotowe do dalszego komercyjnego wdrozenia
I rozwoju w Lift Service S.A. Moze objgl rozszerzenie
konfiguratora na kolejne typy dzwigdw, dalsze uszczelnianie
regut Dbiznesowych, integracje online z IPO oraz petne
wdrozenie w codziennej pracy dziatu sprzedazy jako
standardowego narzedzia ofertowego.

2espot

Appi Soft
————’

zakres akceleracji

W ramach Unicorn Hub Startup Booster zrealizowaliSmy
pilotazowe wdrozenie konfiguratora w Lift Service SA.
Zakres obejmowat analize procesu wyceny, warsztaty z
zespotem, opracowanie i implementacje ok. 300 regut
biznesowych, budowe silnika parametrycznego dla
dzwigdw, integracje z bazg danych IPO oraz testy uzytkowe
| walidacje wynikow.

korzysci dla startupu

Startup zweryfikowat technologie w realnym Srodowisku
przemystowym i potwierdzit skuteczno$¢ modelu
parametrycznego w ztozonej Dbranzy technicznej.
Zdobylismy referencyjne wdrozenie w dojrzatej organizadji,
know-how branzowe oraz doswiadczenie wspotpracy z
korporacjg. Projekt potwierdzit mozliwos¢ wdrazania
rozwigzania w innych firmach produkcyjnych.

Pawet | Business Development | Odpowiedzialny za koncepcje rozwigzania i analize potrzeb

rezultaty akceleracji

W ramach programu powstat i zostat uruchomiony dziatajgcy
silnik konfiguracyjny dla dzwigdw bez maszynowni. Narzedzie
automatycznie  dobiera  komponenty na  podstawie
parametréw  technicznych  oraz  regut  biznesowych
odzwierciedlajgcych  know-how  dziatu  technologicznego.
Proces wyceny zostat uporzadkowany i ustandaryzowany, a
rozwigzanie stanowi solidng baze do dalszego rozwoju i
komercyjnego wdrozenia.

korzysci dla OT

Lift Service S.A. zyskat dziatajgce narzedzie automatyzujgce
wyceny dzwigdw bez maszynowni, ograniczajgce ryzyko
btedow i rozbieznosci kosztowych. Know-how dziatu
technicznego zostato przeniesione do systemu w postaci regut,
Cco wspiera onboarding nowych handlowcéw i standaryzuje
proces ofertowania. Rozwigzanie stanowi baze do dalszej
cyfryzadji sprzedazy.

Jan | Product Manager | Koordynacja wdrozenia, transformacja wiedzy eksperckiej w reguty systemowe, projektowanie UX/UI
Kacper | Lead Developer | Budowa silnika parametrycznego oraz integracji z bazg danych, nadzér nad architekturg rozwigzania
Damian | Frontend Developer | Implementacja warstwy interfejsu uzytkownika
Bartosz | QA & Analityk | Testy oraz wsparcie w definiowaniu regut biznesowych
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Corrosion protection
for radiators

rozwigzanie

Zaawansowana technologia ochrony antykorozyjnej wnetrza
grzejnikbw oparta na nowoczesnej metalizacji bezprgdowej.
Rozwigzanie zapewnia trwatg, stabilng i rownomierng warstwe
ochronng, podnoszgc odpornos¢ eksploatacyjng elementéw
grzewczych.,

mozliwos¢ wspotpracy
komercyjnej

Technologia ma potencjat do wdrozenia w praktyce, jednak
przed komercyjnym zastosowaniem wymaga dalszego
skalowania oraz dopracowania pod katem procesow
produkcyjnych. Ewentualna wspoétpraca mogtaby obejmowac
stopniowg weryfikacje dziatania rozwigzania w warunkach
operacyjnych.

Zespél. Alicja Stankiewicz

Monika Sowinska

COAT-IN
————’7

zakres akceleracji

Wspotpraca w ramach programu obejmowata rozwoj
technologii  zaawansowanej ochrony  antykorozyjnej
wnetrza grzejnikdw, opartej na nowoczesnej metalizadji
bezprgdowej. Akceleracja umozliwita dopracowanie
koncepcji, przygotowanie probek, ocene skutecznosci oraz
wybor najbardziej obiecujgcego rozwigzania do dalszego
wdrozenia.

korzysci dla startupu

Akceleracja umozliwita nam przetozenie eksperckiej wiedzy
na rozwigzanie odpowiadajgce konkretnemu wyzwaniu
zgtoszonemu przez OT. Samodzielnie przeprowadzilismy
peten cykl testow | walidacji, wzmacniajgc pozycje
technologiczng firmy. Udziat w programie poszerzyt nasze
mozliwosci dalszego rozwoju i budowania wartosci
technologii.

rezultaty akceleracji

W trakcie akceleracji zweryfikowano trzy koncepcje ochrony
antykorozyjnej i wybrano najbardziej skuteczng technologie
oparta na metalizacji bezprgdowej. Przeprowadzono takze
petny proces osadzania powtok w siedzibie OT, ktory zakoriczyt
sie sukcesem, potwierdzajgc gotowos¢ rozwigzania do
dalszego rozwoju.

korzysci dla OT

Odbiorca technologii uzyskat rzetelng ocene trzech koncepdji
ochrony antykorozyjnej wraz z wyborem rozwigzania
0 najwyzszym potencjale. Otrzymat sprawdzone w praktyce
probki oraz mozliwos¢ weryfikacji procesu w swoich
warunkach, co utatwia dalsze decyzje technologiczne
| planowanie ewentualnych etapéw wdrozenia.
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rozwigzanie

FrenDesk to narzedzie, ktore konczy z bataganem w
dokumentach i telefonach w firmach serwisowych. Pomagamy
branzom takim jak serwis wind (UDT) czy aut elektrycznych (EV)
przejS¢ na cyfrowy model pracy. Technicy korzystajg z prostej
aplikagji mobilnej dziatajgcej bez internetu, a system sam
pilnuje dokumentagji i terminéw badan. taczymy tatwosc
obstugi z zaawansowang analitykg, dzieki czemu szefowie
widzg rentownosC i wydajnos¢ kazdego pracownika w czasie
rzeczywistym.

mozliwosc wspotpracy
komercyjnej

Tak, system jest gotowy do pracy i juz przynosi zyski. Po
sukcesie pilotazu, klient zdecydowat sie na statg wspotprace —
obecnie finalizujemy umowe na kontynuacje wspotpracy.
Nasze rozwigzanie mozna fatwo przenies¢ do innych branz
technicznych, jak serwis maszyn czy tadowarek EV. Nowy
partner moze zaczg¢ prace juz w 4-6 tygodni, korzystajac z
gotowych  schematdw i modeli  integracji,  ktére
wypracowaliSmy podczas akceleradji.

Barttomiej Ktak | CEO

zespot
Kamil Gtuszak | CTO

FrenDesk

I—

zakres akceleracji

Wspdlnie z firmg Lift Service S.A. cyfrowo zmieniliSmy
Sposob serwisowania ponad 4000 wind. SkupiliSmy sie na
tym, by przeglady i naprawy odbywaty sie szybciej i bez
btedow. WdrozyliSmy moduty do obstugi awarii oraz
automatyczne wyliczanie  zuzycia maszyn (resurs).
PotaczyliSmy FrenDesk z systemami, ktorych klient juz
uzywat (Comarch ERP XL), dzieki czemu dane o ofertach,
fakturach i czesSciach ptyng teraz automatycznie miedzy
dziatami, bez recznego przepisywania danych.

korzysci dla startupu

UdowodniliSmy, ze FrenDesk radzi sobie w duzej skali u
lidera rynku. W programie stworzyliSmy konkretne funkcje
pod specyfike branzy: automatyczne alerty o badaniach
UDT, cyfrowe protokoty i wyliczanie resursu maszyn.
Pokazalismy tez, ze system Swietnie taczy sie z
najwiekszymi systemami dla firm (ERP). Zyskalismy mocny
przyktad sukcesu i zaufanie, ktore pozwala nam teraz
oferowaC pomoc najwiekszym firmom serwisowym,
gwarantujgc im nowoczesng obstuge i stabilny rozwd;.

rezultaty akceleracji

OgraniczyliSmy papierowy obieg dokumentow. Teraz kazda
winda ma swojg cyfrowg historie, a system sam dba o 100%
szczelnosci termindéw badan UDT. Stworzylismy mechanizm,
ktory automatycznie przygotowuje oferty na naprawy na
podstawie raportu, ktory serwisant wypetnia u klienta. Proces
fakturowania, ktory wczesniej byt manualny teraz dzieje sie
niemal natychmiast po zakonczeniu pracy. Dane o stanie
urzadzen sg zawsze aktualne i dostepne.

korzysci dla OT

Partner zyskat petng kontrole nad kosztami i pewnos¢, ze
zadne badanie windy nie zostanie przegapione. Czas od
naprawy do wystawienia faktury znaczgco sie skrocit. Technicy
odzyskali ok. 20% czasu, ktory wczesniej marnowali na
papierkowg robote. Zarzad widzi teraz wszystko w jednym
miejscu i moze podejmowal lepsze decyzje biznesowe.
Dodatkowo klienci partnera sg lepiej informowani o statusie
prac dzieki automatycznym powiadomieniom e-mail.

Zespot FrenDesk to eksperci, ktorzy znajg serwis od podszewki. Barttomiej Ktak (CEO) od 8 lat usprawnia
procesy w firmach technicznych i wdraza systemy serwisowe. Kamil Gtuszak (CTO) to specjalista
z 10-letnim stazem w budowaniu skalowalnych systemow IT. Nie tylko dostarczamy oprogramowanie, ale
wiemy, jak realnie pomoc pracownikom w terenie. Naszg misjg jest koniec z chaosem w operacjach.
Sukces w Unicorn Hub to najlepszy dowdd na to, ze potrafimy to robic skutecznie.
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rozwigzanie

Inteligentny system analityczny wspierajgcy zarzgdzanie
gospodarkg wodng w przemysle. Rozwigzanie wykorzystuje
sztuczng inteligencje do analizy danych procesowych w czasie
zblizonym do rzeczywistego, identyfikacji nieefektywnosci oraz
prognozowania zuzycia wody. System pomaga zaktadom
przemystowym ograniczaC straty, optymalizowal procesy
i podejmowac lepsze decyzje operacyjne.

mozliwosc wspotpracy
komercyjnej

Tak. Rozwigzanie zostato wdrozone w  Srodowisku
produkcyjnym partnera przemystowego Grupa Azoty i moze
byC wykorzystywane do biezacej analizy danych procesowych
oraz wsparcia zarzgdzania gospodarkg wodng w zakfadzie.
System umozliwia identyfikacje nieefektywnosdi,
monitorowanie zuzycia oraz rekomendowanie dziatan
optymalizacyjnych. Planowane jest dalsze utrzymanie i rozwagj
rozwigzania w ramach wspotpracy komercyjne;.

TRANSFORMO
————’

zakres akceleracji

W ramach akceleracji realizowanej z partnerem
przemystowym Grupa Azoty prowadzono prace nad
opracowaniem i walidacjg rozwigzania wspierajgcego
zarzgdzanie gospodarkg wodng w zaktadzie produkcyjnym.
Zakres  wspOtpracy  obejmowat  analize  danych
procesowych, dopasowanie algorytmow analitycznych do
specyfiki instalacji oraz testowanie funkcjonalnosci
systemu w warunkach zblizonych do rzeczywistych.

korzysci dla startupu

Udziat w akceleracji umozliwit rozwdj i przetestowanie
rozwigzania w rzeczywistym Srodowisku przemystowym we
wspotpracy z partnerem technologicznym Grupa Azoty.
Startup zyskat mozliwos¢ walidacji technologii na danych
operacyjnych, dopracowania funkcjonalnosci systemu oraz
zdobycia cennego doswiadczenia we wspotpracy z duzym
przedsiebiorstwem przemystowym, co zwieksza potencjat
dalszej komercjalizacji rozwigzania.

Klaudia Briss | liderka projektu i koordynatorka wspotpracy z partnerem przemystowym
Marek Brzezowski | specjalista instalacji wodnych i techniczny PM, wieloletni praktyk inwestycji infrastrukturalnych, tgczgcy wiedze technologiczng

2espot

Mariusz Mazurek | SCADA
tukasz tawniczak | UX

rezultaty akceleracji

W trakcie akceleracji opracowano i wdrozono system
analityczny wspierajgcy zarzadzanie gospodarkg wodng
w  zakfadzie partnera przemystowego Grupa Azoty.
Rozwigzanie  zostato  przetestowane w  Srodowisku
produkcyjnym, co umozliwito weryfikacje jego funkcjonalnosci
oraz dopasowanie do rzeczywistych procesow operacyjnych.
Obecnie prowadzone sg dziatania zmierzajgce do dalszego
utrzymania i rozwoju systemu.

korzysci dla OT

Dzieki wspotpracy partner przemystowy Grupa Azoty uzyskat
narzedzie wspierajgce bilansowanie i analize przeptywow wody
W zakfadzie produkcyjnym. System umozliwia integracje
i analize danych procesowych z réznych instalacji, wspiera
identyfikacje nieefektywnosci oraz poprawia przejrzystosc
gospodarki wodnej. Rozwigzanie ufatwia monitorowanie
zuzycia i wspiera podejmowanie decyzji operacyjnych.

z wykorzystaniem narzedzi Al. Tworca metody optymalizacji procesow budowlanych z wykorzystaniem modeli LLM ,,Kuznia Proceséw”.
Zespot programistyczny Qarbon IT:
Damian Dtugoszewski | Konrad Odo



WaveFlow System
SOLUTIONS 4.X

rozwigzanie

Opracowanie systemu kontroli jakosci przektadni kgtowych,
umozliwiajgcego automatyczng ocene stanu technicznego
produktu koncowego oraz wykrywanie  niezgodnosci
produkcyjnych z  wykorzystaniem metod uczenia
maszynowego.

mozliwos¢ wspotpracy
komercyjnej

Tak, rozwigzanie moze zostaC wdrozone w Srodowisku
produkcyjnym odbiorcy jako system wspierajgcy kontrole
jakosci i predykcje niezgodnosci. Zakres obejmuje integracje
z istniejgcg infrastrukturg [T/OT oraz analize danych
procesowych w czasie rzeczywistym.

Zes p C,)l' Jakub Rzeczkowski
Pawet Maciag

WaveFlow System

I—

zakres akceleracji rezultaty akceleracji

W ramach akceleracji rozwijaliSmy koncepcje systemu, Opracowano i przetestowano prototyp systemu, potwierdzajgc
walidowalismy model analityczny oraz skutecznosc algorytmow w wykrywaniu odchylen jakosciowych.
doprecyzowywalismy architekture rozwigzania. Zweryfikowano zatozenia techniczne, okreslono wymagania
Wspotpraca obejmowata testy na danych rzeczywistych, integracyjne oraz przygotowano pilotazowe wdrozenie
ocene potencjatu wdrozeniowego, dopasowanie do w warunkach przemystowych.

Srodowiska produkcyjnego oraz przygotowanie modelu
komercjalizacji technologii.

korzysci dla startupu korzysci dla OT

Startup uzyskat dostep do rzeczywistych danych Odbiorca technologii uzyskat dostep do innowacyjnego
produkcyjnych, mozliwos¢ przetestowania rozwigzania narzedzia zwiekszajgcego skutecznos¢  kontroli  jakosci
w warunkach przemystowych oraz walidacji modelu | wczesne wykrywanie niezgodnosci. Rozwigzanie wspiera
biznesowego.  Program  umozliwit  doprecyzowanie redukcje kosztow brakow i reklamacji, poprawe stabilnosci
architektury systemu, przygotowanie do wdrozenia procesu oraz rozw¢j kompetencji w zakresie analizy danych
pilotazowego oraz nawigzanie relacji z partnerem | zastosowan uczenia maszynowego w produkdji.

technologicznym.

Jakub Rzeczkowski to spedjalista w zakresie diagnostyki maszyn oraz tworzenia przemystowych modeli Al. Projektuje inteligentne systemy

pomiarowe wspierajgce procesy utrzymania ruchu i kontroli jakosdi, integrujac algorytmy sztucznych sieci neuronowych z technologiami
loT oraz Edge Computing. Pawet Macigg jest specjalista w zakresie automatyzacji procesow przemystowych oraz wdrazania
zaawansowanych systemow [T w Srodowiskach produkcyjnych. Skupia sie na optymalizacji operacyjnej, cyfryzadji procesow i realizadji
projektow inwestycyjnych typu green field i brown field, wspierajgc transformacje technologiczng w réznych branzach.
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VET CeLL TECH

rozwigzanie

VET CELL TECH Sp. z 0.0. wdraza innowacyjne preparaty
weterynaryjne oparte na kompleksie biatkowo-lipidowym
(sekretomie). Nasze flagowe produkty — zel na zapalenie
dzigset u kotow oraz emulsja na atopowe zapalenie skory u
psOw — tgczg skutecznosS¢ potwierdzong testami z wysokim
profilem bezpieczenstwa i tatwoscig stosowania.

mozliwosc wspotpracy
komercyjnej

Technologia jest gotowa do wdrozenia. Zakres obejmuje:

1. Optymalizacje adhezyjnosci zelu stomatologicznego.

2. Rozszerzenie badan terenowych na wiekszej populacji dla
walidagji skutecznosci.

3. Budowe konsorcjum dla nowych wskazan, w tym schorzen
stawow. Model zaktada przejScie do skali przemystowej i
optymalizacje logistyki.

2espot

VET CELL TECH
————’

zakres akceleracji

W ramach akceleracji zrealizowano peten cykl tj. produkcje
innowacyjnej substancji (sekretomu) w Dbioreaktorach,
opracowanie formulacji zelu i emulsji (we wspotpracy z
wyspecjalizowanym podmiotem) oraz walidacje kliniczng
na zwierzetach. Badania pilotazowe w stomatologii kotow i
dermatologii psow potwierdzity skutecznosc terapeutyczng
przy petnym bezpieczenstwie metabolicznym.
Opracowano model dalszej wspotpracy z Odbiorca
Technologii w celu wyboru optymalnej drogi komercjalizadji
| wdrozenia.

korzysci dla startupu

Startup uzyskat walidacje technologii sekretomu w
Srodowisku  rzeczywistym.  Potwierdzono  wysokg
skutecznos¢  kliniczng oraz petne  bezpieczenstwo
metaboliczne preparatéw. Opracowano dwie rynkowe
formulacje oraz zoptymalizowano proces produkcji w
bioreaktorach. Program umozliwit przejscie z fazy
laboratoryjnej do gotowosci wdrozeniowej, otwierajgc
droge do komercjalizacji i nowych wskazan.

Piotr Sznelewski | dermatolog i badacz UJ | specjalista medycyny translacyjnej
Marcin Liwoch | ekspert operacyjny i planowania strategicznego
Konrad Szczukiewicz | dosSwiadczenie w zarzgdzaniu w pharma (USA, Europa)

rezultaty akceleracji

Zwalidowano technologie sekretomu w warunkach klinicznych.
Osiggnieto istotng statystycznie poprawe w leczeniu dzigset
oraz wygaszenie infekdji w przypadku klinicznym psa. Badania
potwierdzity petne bezpieczenstwo narzgdowe. Wytworzono
stabilng partie substancji i dwie formulacje rynkowe.
Opracowano model skalowania produkgji oraz rozszerzenia
wskazan o stawy

korzysci dla OT

Partner zyskat dostep do zweryfikowanej biotechnologii o
wysokim  potencjale rynkowym. Potwierdzona biernos¢
metaboliczna preparatéw minimalizuje ryzyko wdrozeniowe.
Wykazana skuteczno$¢ i bezpieczenstwo stanowi gotowg
podstawe do wprowadzenia produktow. Partner otrzymat
rowniez strategie ekspansji na rynek ortopedyczny.

Zespot VET CELL TECH tworza uznani naukowcy i managerowie. Razem tacza nauke z biznesem biotechnologicznym:
prof. dr hab. Marcin Majka | Prezes Zarzadu | ekspert biologii komérkowej z doswiadczeniem w USA



animalhotels

rozwigzanie

Animalhotels to globalna aplikacja tgczgca wiascicieli zwierzat z
zaufanymi petsitterami oraz hotelami dla zwierzat. Celem jest
stworzenie najwiekszej na Swiecie bazy opiekundow dla
zwierzgt. Zapewnia szybki i wygodny dostep do
personalizowanej opieki dla pséw, kotow, gryzoni i innych
pupili podczas wyjazdoéw oraz codziennych obowigzkow.
System automatycznie wysyta zapytania do najlepiej
dopasowanych opiekunow, ktérzy po ich otrzymaniu sami
zgtaszajg gotowosE do opieki. Aplikacja jest dostepna w ponad
150 krajach.

mozliwosc wspotpracy
komercyjnej

Produkt zostat wdrozony na rynku portugalskim i jest gotowy
do komercyjnego skalowania. Aplikacja odnotowata pierwsze
wyszukiwania opieki, proby realizacji ptatnosci oraz ponad 4
000 rejestracji uzytkownikow, co potwierdzito zainteresowanie
ustuga i skutecznos¢ modelu pozyskiwania uzytkownikow.

zespot

Natalia Gielec | Office Manager

tukasz Klab | Founder and Chief Executive Officer
Marcin Osinski | Co-Founder and Chief Operating Officer
Damian Sakwinski | Chief Technology Officer

Maja Krauze | Chief Marketing Officer

animalhotels.com

IE—

zakres akceleracji

Akceleracja koncentrowata sie na internacjonalizadji
Animalhotels i przygotowaniu wejscia aplikagji na rynek
portugalski. Obejmowata analize prawng i regulacyjng
ekspansji, weryfikacje ttumaczern aplikacji oraz strony
internetowej, opracowanie strategii SEOQ i optymalizacje
serwisu, realizacje ptatnych dziatann marketingowych, udziat
w Web Summit w Lizbonie w celu promocji aplikacji oraz
walidacje produktu z pierwszymi uzytkownikami.

korzysci dla startupu

Startup zdobyt praktyczng wiedze w zakresie ekspans;i
zagranicznej oraz przygotowat produkt do wejscia na rynek
portugalski. Udziat w akceleracji przyczynit sie do rozwoju
dziatann marketingowych i SEO, co przetozyto sie na
pozyskanie tysiecy nowych uzytkownikow. Realizacja
programu pozwolita potwierdziC rynkowe zainteresowanie
ustugg na nowym rynku oraz zwiekszy¢ rozpoznawalnosc
marki.

rezultaty akceleracji

Przettumaczono aplikacje oraz strone internetowg na jezyk
portugalski, dostosowujgc tresci do lokalnego rynku.
Uruchomiono dziatania SEO zwiekszajgce widocznoscC strony
internetowej w wynikach wyszukiwania oraz kampanie Google
Ads i Meta Ads, ktére umozliwity przeprowadzenie testow
rynkowych w Portugalii. Pozyskano pierwszych uzytkownikow,
osiggajgc ponad 4 000 rejestracji, przy jednoczesnej
optymalizacji i stopniowym obnizaniu kosztu pozyskania
uzytkownika.

korzysci dla partnerow

Na rynku portugalskim pozyskano ponad 4 000
zarejestrowanych uzytkownikéw, w tym opiekunow zwierzat,
dzieki czemu lokalni wtasciciele mogg korzystaC z ich ustug
poprzez dziatajgcg i zwalidowang aplikacje marketplace.
Partnerzy programu zdobyli dane rynkowe oraz praktyczne
wnioski dotyczgce skalowania modelu marketplace w branzy
pet care.

Weronika Koztowska | Customer Experience Specialist
Maja Wilczek | Social Media Specialist
Kamila Zdzienicka | Product Designer

Pawet Szczepankiewicz | Front-end Developer
Kacper Lechicki | Front-end Developer



rozwigzanie

EasySolar Al to narzedzie wykorzystujgce sztuczng inteligencje do automatyzacji sprzedazy
instalacji fotowoltaicznych. System analizuje dach na podstawie zdjeC satelitarnych,
dobiera optymalng instalacje PV i generuje gotowg oferte online w kilka minut.
Rozwigzanie eliminuje potrzebe wizyty handlowca, obniza koszty sprzedazy i umozliwia
firmmom instalatorskim prowadzenie w petni cyfrowej sprzedazy fotowoltaiki.

korzysci dla startupu

Akceleracja pozwolita nam zweryfikowac potencjat rynku hiszpanskiego w oparciu o realne
dane sprzedazowe oraz potwierdziC potrzebe rynku w zakresie rozwigzan Al
automatyzujgcych sprzedaz fotowoltaiki. Pozyskalismy pierwszych klientéw zagranicznych,
sprawdzilismy skutecznos$C kanatéw sprzedazy oraz opracowaliSmy strategie skalowania
sprzedazy w Hiszpanii. Dzieki temu firma zdobyta miedzynarodows trakcje i przygotowata
sie do dalszej ekspansji oraz rundy inwestycyjne;.

Solar Al
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zakres akceleracji

Akceleracja w Unicorn Hub Go Global Booster koncentrowata sie na przygotowaniu naszego
produktu do wejscia na rynek hiszpanski. W ramach programu przeprowadzilismy analize rynku
i konkurendji, zweryfikowaliSmy product-market fit poprzez rozmowy z potencjalnymi partnerami
oraz przygotowaliSmy i przetestowaliSmy kanaty sprzedazy. Na tej podstawie opracowalismy
strategie wejscia na rynek oraz model skalowania sprzedazy na rynku hiszpanskim.

rezultaty akceleracji

W ramach akceleracji zweryfikowaliSmy potencjat rynku hiszpanskiego i potwierdzilismy product-
market fit. Testowa kampania Google Ads (budzet 30 tys. zt) wygenerowata 104 uzytkownikow
testujgcych i 31 ptacgcych klientéw z Hiszpanii, osiggajgc konwersje 29,8% oraz ROl 139,9%.
PozyskaliSmy ponad 100 klientéw i ponad 30 firm zostato naszymi klientami, co potwierdzito
skalowalno$¢ modelu sprzedazy i potencjat dalszej ekspansii.

Zespot EasySolar Al tworzg specjalisci z obszaru OZE i nowych technologii.

zespot

Marcin Dolata | CEO | inzynier fotowoltaiki z ponad 10-letnim doswiadczeniem w budowie rozwigzan IT dla rynku fotowoltaiki
Natalia tapot | inzynier fotowoltaiki | wspiera klientéw i rozwija relacje z partnerami

Kacper Ksigzek | Al/backend engineer specjalizujgcy sie w przetwarzaniu obrazu
Kamil Ciekalski | Senior frontend developer dbajgcy o najwyzszg jakos¢ doswiadczen uzytkownika.
Mikotaj Zarnawski | DevOps engineer dbajacy o infrastrukture i bezpieczenstwo.



rozwigzanie

Turbodash to marketplace finansowania e-commerce dla
kapitatu wzrostu. Platforma agreguje oferty ponad 50
pozyczkodawcdw, umozliwiajgc markom MSP (przychody 0,5-
10 min USD) biyskawiczne poréwnanie i pozyskanie
finansowania (Revenue-Based Financing, linie kredytowe,
finansowanie zapasow) w czasie krotszym niz 24h.

mozliwos¢ wspotpracy
komercyjnej

Tak, produkt jest gotowy do petnego wdrozenia komercyjnego.
Odbiorcy technologii (agencje marketplace, dostawcy Saas,
firmy ksiegowe i logistyczne) mogg integrowa¢ Turbodash w
modelu Embedded Finance (iframe/APl) lub referralowym.
Pozwala to partnerom oferowac finansowanie bezposrednio
we wiasnych dashboardach, wspierajgc budzety reklamowe
(PPC) i zakupy towaru (Inventory) swoich Kklientéw przy
jednoczesnym generowaniu prowizji do 25%.

zespot

Tomasz Kowcun | COO & CMO

Btazej Btaszczyk | CEO & Founder

Turbodash
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zakres akceleracji

Wspotpraca w ramach modutu GoGlobal skupita sie na
przygotowaniu Turbodash do miedzynarodowej ekspansji
na rynki UK, Niemiec, Francji i USA. Zakres prac objat
opracowanie strategii wejscia na rynki (Go-to-Market),
przeprowadzenie badan rynkowych, analize konkurencji
oraz walidacje modeli wspoétpracy z partnerami
zagranicznymi. Kluczowym elementem byto stworzenie
kompletu materiatow handlowych i prawnych dla
partnerow strategicznych.

korzysci dla startupu

Firma zyskata strukture skalowania: od strategii
pozycjonowania na 4 rynkach, po system pozyskiwania
leadow przez kanaty partnerskie. Akceleracja dostarczyta
niezbedne narzedzia sprzedazowe (prezentacje, kalkulator
ROI, wideo) i prawne, co zredukowato bariere wejscia na
rynki zagraniczne. Walidacja z partnerami takimi jak
ZonGuru  potwierdzita wysokg jako$C leaddw i
akceptowalnos¢ modelu biznesowego.

rezultaty akceleracji

Zrealizowano petng sciezke walidadji rynkowej:
zidentyfikowano 250+ potencjalnych partneréw i pomysinie
przeprowadzono testy z liderami branzy (ZonGuru, SellerVue,
Voltage), generujgc pierwsze kwalifikowane leady. Opracowano
gotowe do wdrozenia modele integracji (embedded iframe,
referral) oraz komplet dokumentacji prawnej (Affiliation
Agreement). Program pozwolit na precyzyjne okreslenie KPI
sukcesu i harmonogramu ekspansji na lata 2025-2026.

korzysci dla partnerow

Partnerzy zyskujg nowe, pasywne zrodto przychodow (prowizja
do 25% od zyskéw Turbodash) bez ryzyka i naktaddw
technicznych. Wspotpraca zwieksza retencje i LTV ich klientow
(nawet 0 40%), rozwigzujac ich gtdwng bariere wzrostu - brak
kapitatu. Partnerzy pozycjonujg sie jako strategiczni doradcy
(CFO advisory), oferujgc dostep do unikalnego marketplace z
kilkudziesiecioma pozyczkodawcami.

Zespot Turbodash tworzg doswiadczeni liderzy z obszaru e-commerce i marketingu:Btaze] Btaszczyk
(CEO & Founder): posiada ponad 15-letnie doswiadczenie w e-commerce; tworca Minimal Brands
(€1M+ przychodu w 2 lata). Odpowiada za strategie i partnerstwa.Tomasz Kowcun (COO & CMO):
ekspert z ponad 15-letnim stazem w marketingu, byty Head of Marketing w Fakturowni. Skupia sie na

operacjach i rozwoju biznesu.
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