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rozwigzanie

CatPhish to mobilny asystent bezpieczenstwa, ktéry pomaga
konsumentowi oceni¢, czy wiadomosc jest probg phishingu.
Uzytkownik przesyta screenshot, a system tgczy OCR, analize
linkdw, reguty bezpieczenstwa i modele jezykowe, by ocenic
ryzyko, wyjasni¢ sygnaty ostrzegawcze i wskazac bezpieczny
kolejny krok. Bez technicznego zargonu i bez dostepu
do prywatnych rozmow.

mozliwosc komercyjnej
wspotpracy

Tak. CatPhish jest juz produktem dostepnym konsumentom
I moze byc¢ rozwijany komercyjnie w modelu subskrypcyjnym
B2C. Rozwigzanie ma réwniez potencjat wspotpracy B2B
z podmiotami, ktore chcg zwiekszacC bezpieczenstwo swoich
klientow - np. poprzez wykorzystanie CatPhish jako
dodatkowe] warstwy edukacji i weryfikacji podejrzanych
komunikatéw w codziennych sytuacjach.

zespot

CatPhish

zakres akceleracji

W 4 miesigce przeszliSmy od rozwijanego prototypu
do dziatajgcego produktu dla konsumentow.
Zbudowalismy i ustabilizowalismy architekture,
zwalidowaliSmy model na ponad 5 tys. wiadomosdi,
przygotowaliSmy aplikacje mobilne |  wprowadzilismy
CatPhish do App Store i Google Play. RozpoczeliSmy
kampanie, wspotprace z tworcami oraz pozyskalismy
pierwszych uzytkownikéw, ktorzy wykorzystujg aplikacje
do sprawdzania realnych wiadomosci.

korzysci dla startupu

Akceleracja skrocita droge od technologii do rynku.
Zyskalismy Srodki i przestrzern do rozwoju produkty,
uporzagdkowang roadmape technologiczng i inwestycyjng,
twardg walidacje skutecznosci, doswiadczenie launchu
na dwoch platformach oraz pierwsze dane z realnego
uzytkowania. Rownolegle przetestowaliSmy komunikacje,
kanaty pozyskania uzytkownikdw i zatozenia modelu
subskrypcyjnego, budujgc lepszg pozycje do dalszego
skalowania i rundy seed.

Laura Lipska - co-founder, product & business lead; odpowiada za strategie, rozwoj produktu, GTM i akceleracje.
Radostaw Piekarski - co-founder, operations & business; odpowiada za operacje i komercjalizacje.
Piotr Sienkiewicz - CTO / Al-ML; odpowiada za architekture, backend, modele analityczne i rozwdj aplikadji.

rezultaty akcelerag;ji

W ramach akceleracji start-up przeprowadzit razem
z partnerem klinicznym badania pilotazowe typu Proof of
Concept. Pilotaz zostat przeprowadzony z firmg Famicord TX,
specjalizujaca sie W nowoczesnych terapiach
przeciwnowotworowych opartych na uzyciu komorek uktadu
odpornosciowego pacjenta, w szczegolnosci limfocytow T.

korzysci dla VC

Fundusz zyskat mozliwos¢ obserwadji i oceny rozwoju CatPhish
od strony technologii, produktu i rynku — nie tylko na poziomie
deklaracji, ale na podstawie wynikow testow, dziatajgcej
aplikagji oraz pierwszych danych uzytkowych
I marketingowych. Dzieki temu wspotpraca dostarczyta
materiatu  do oceny potencjatu  skalowania, modelu
biznesowego i ryzyka inwestycyjnego oraz  stworzyta
mocniejszg podstawe do decyzji o dalszej wspotpracy.

Zespot fgczy doswiadczenie w cyberbezpieczenstwie, software engineering, budowie produktow i sprzedazy B2B/B2C.


http://animalhotels.com/

rozwigzanie

ImmunoTronics rozwija przenosng platforme diagnostyczng
point-of-care  do pomiaru wielu biomarkeréw istotnych
W rozpoznawaniu i monitorowaniu sepsy. tgczy jednorazowe
paski z biosensorami elektrochemicznymi, kompaktowy czytnik
I analize sygnatow. Docelowo ma wspiera¢ szybkie decyzje
kliniczne przy pacjencie, w szpitalach i warunkach terenowych.
Obecnie technologia jest na etapie walidacji laboratoryjne;j.

mozliwosc komercyjnej
wspotpracy

Tak, w zakresie wspotpracy B+R: wspdlnego rozwoju
biosensorow, testow laboratoryjnych, integracji czytnika
I przygotowania pilotazy z partnerami technologicznymi oraz
medycznymi.  Platforma osiggneta TRL 4. Wdrozenie
do rutynowej diagnostyki wymaga dalszej walidacji w prébkach
biologicznych i klinicznych, potwierdzenia parametrow testow
oraz spetnienia  wymagan regulacyjnych.  Poszukujemy
partnerow do tych etapow i inwestorow finansujgcych rozwaj.

zespot

ImmunoTronics

I—

zakres akceleracji

Akceleracja w Sciezce VC faczyta rozwdj technologii
z budowg gotowosci inwestycyjnej. Obejmowata prace B+R
nad Dbiosensorami mleczanu i PSP, rozwodj elektroniki
odczytowej i procesu nanoszenia  reagentow,
przygotowanie materiatow inwestorskich i data room,
wstepne due diligence, rozmowy z inwestorami,
opracowanie planu pozyskania rundy oraz przygotowanie
pierwszego draftu zgtoszenia patentowego.

korzysci dla startupu

Akceleracja przyspieszyta rozwoj platformy i zmniejszyta
ryzyka  technologiczne.  ZyskaliSmy  wyniki  B+R,
kompetencje w przygotowaniu i testowaniu sensorow oraz
podstawy skalowalnego procesu. Uporzadkowalismy
dokumentacje inwestorskg i IP, zweryfikowalismy [uki
wymagajgce uzupetnienia i przygotowaliSmy plan dalszego
finansowania.  Rozmowy z  inwestorami  pomogty
doprecyzowac priorytety walidadji, regulagji
| komercjalizadji.

Dr Marcin Szymon Filipiak - CEO, strategia i rozwdj naukowy, specjalista w biosensorach.
Dr Wojciech Buta - CTO, rozw¢j technologii i elektroniki.

Prace B+R nad sensorami prowadzg takze Magdalena Kopysiewicz i Karolina Porycka.
Zespot fgczy kompetencje w elektrochemii, biochemii, elektronice i komercjalizacji technologii medycznych, korzystajac z zaplecza CEZAMAT Politechniki

Warszawskiej.

rezultaty akcelerag;ji

Potwierdzilismy laboratoryjnie dziatanie biosensora mleczanu
I uzyskaliSmy wstepne elektrochemiczne potwierdzenie
immunosensora PSP.  Zbudowalismy wspdling platforme
sensorowg na poziomie TRL 4, z rozpoczetym przejsciem do
TRL 5. PrzygotowaliSmy data room, wstepne due diligence,
plan  pozyskania rundy i pierwszy draft zgtoszenia
patentowego. Rozwinelismy kontakty inwestorskie
i okreslilismy kolejne kroki walidacji oraz komercjalizacji.

korzysci dla VC

Program realizowaliSmy w Sciezce VC, bez wdrozenia
u odbiorcy technologii. Partner inwestycyjny  zyskat
uporzgdkowany materiat do oceny projektu: wyniki B+R, data
room, dokumentacje IP oraz plan rozwoju i finansowania.
Wspotpraca pozwolita lepiej oceni¢ potencjat platformy,
zidentyfikowac ryzyka i okresli¢ warunki kolejnych etapow
rozmow  inwestycyjnych.  Dla  przysztych  partneréw
technologicznych powstata baza do wspdlnej walidadji
| rozwoju.
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rozwigzanie

CRMBridge to system inteligentne] digitalizacji dokumentow
dla placowek medycznych. Skan albo PDF trafia do OCR,
system rozpoznaje typ dokumentu, wycigga z niego dane
| zapisuje je w systemie, z ktorego korzysta klient. Do tego
wyszukiwanie kontekstowe po tresci dokumentu, listy zadan
generowane na bazie dokumentow i asystent dla operatora.

mozliwos¢ komercyjne;
wspotpracy

Tak. Produkt dziata na danych CMP i jest gotowy do pracy
produkcyjnej. Pierwszy naturalny zakres to backlog okoto
20 000 dokumentéw  archiwalnych  do  digitalizagji
| zaindeksowania, a nastepnie biezgcy obieg dokumentow
w  kolejnych  placowkach sieci. Rozmowy o zakresie
i harmonogramie wdrozenia produkcyjnego trwaja.

zespot

ECOM Bridge

zakres akceleracji

Wdrozenie CRMBridge u Odbiorcy Technologii, ktorym jest
Centrum Medyczne CMP - sieC 25 placéwek medycznych.
Zakres  objat  pie¢  filarow: OCR  dokumentow,
wprowadzanie ich do docelowego repozytorium CMP,
wyszukiwanie kontekstowe w dokumentach, listy zadan
generowane z dokumentéw oraz asystenta dla operatora.
Do tego kontrola dostepu per rola i dziennik audytu,
wymagane przy dokumentacji medycznej.

korzysci dla startupu

Walidacja produktu na realnych danych medycznych, a nie
na demo - petny cykl od skanu do zapisu w systemie
klienta, na dokumentach o wysokiej wrazliwosci. Referencja
wdrozeniowa w sieci 25 placowek. Finansowanie
bezudziatowe 220 000 zt, ktére sfinansowato budowe
produktu bez rozwadniania kapitatu. Przejscie przez
wymogi RODO i kontroli dostepu, ktore sg realng barierg
wejscia w tym segmencie.

rezultaty akcelerag;ji

Dokumenty, ktore wczesniej kto$ przepisywat recznie, trafiajg
do systemu same: skan wchodzi, dane lgdujg w Systemie CMP,
cztowiek je juz tylko potwierdza. Sprawdzone na 174
prawdziwych dokumentach sieci medycznej, nie na demo -
przetworzone bez btedow. Odbiorca technologii przeszedt
droge od pierwszego odbioru do koncowego w niecate trzy
miesigce. Jesli u Was dokumenty nadal krgzg miedzy
skanerem, mailem i Excelem, chetnie pokazemy, jak to dziata.

korzysci dla OT

Koniec recznego przepisywania i szukania dokumentéw po
oddziatach. Dokument wprowadzany raz, automatycznie
sklasyfikowany, z danymi przeniesionymi do systemu,
7z ktérego korzysta administracja. Wyszukiwanie po tresci
zamiast po nazwie pliku i lokalizacji. Kontrola tego, kto ma
dostep do jakich dokumentéw, i petny Slad audytowy. Jednolity
proces zamiast praktyki, w ktorej kazdy oddziat pracuje po
swojemu.

Krzysztof Rzeszutek, CEO - strategia i relacje z klientami, 5+ lat wdrazania rozwigzan usprawniajgcych procesy u klientéw z branzy farmaceutycznej i e-commerce.
CTO - architektura i rozwoj produktu, 8+ lat, fullstack, systemy o wartosci powyzej 1 min zt, m.in. dla ZEN.COM.
Pracujemy z wiasnym dziatem B+R, wyspecjalizowanym w integracjach z zamknietymi systemami medycznymi.


http://animalhotels.com/

rozwigzanie

ResDesk to system SaaS do zarzgdzania kempingiem:
rezerwacje i grafik pobytéw, recepcja (meldunki, szybka
sprzedaz), rozliczenia i raporty ptfatnosci, cennik oraz
automatyczne karty pobytu i zgody RODO. Architektura
wielodostepna (multi-tenant) pozwala obstugiwac  wiele
obiektow w jednym srodowisku. Dostepny na resdesk.pl.

mozliwosc komercyjnej
wspotpracy

Tak. ResDesk dziata produkcyjnie u odbiorcy i jest oferowany
komercyjnie jako SaaS (resdesk.pl). Mozliwe jest dalsze
wdrazanie w kolejnych obiektach, rozwdj funkcji pod potrzeby
odbiorcy oraz utrzymanie i wsparcie w modelu
abonamentowym. Odbiorca korzysta z systemu w petnym
zakresie recepcyjnym i rozliczeniowym.

Projekt realizowat zesp6t GO2EV.

zespot

GO2EV

zakres akceleracji

Wspotpraca w ramach Unicorn Hub Startup Booster
obejmowata zbudowanie i wdrozenie ResDesk u odbiorcy
technologii — Kempingu Bartek. Zakres objat analize
wdrozeniowg i architekture SaaS, wytworzenie MVP
z kluczowymi modutami oraz wdrozenie pilotazowe
| walidacje w warunkach rzeczywistych w trakcie sezonu,
z testami i wsparciem uzytkownikow.

korzysci dla startupu

Startup zweryfikowat produkt w realnych warunkach
u pierwszego odbiorcy, dopracowat MVP i zdobyt
wdrozenie referencyjne. Powstat gotowy, komercyjny
produkt SEENS (resdesk.pl) z potwierdzonym
dopasowaniem do rynku kempingowego oraz baza do
skalowania na kolejne obiekty.

Maciej Zaleski - nadzor nad projektem i wdrozeniem, wieloletnie doSwiadczenie w zarzgdzaniu projektami IT.

rezultaty akceleracji

Powstat dziatajgcy system, wdrozony produkcyjnie u odbiorcy
w sezonie 2026. Zrealizowano trzy kamienie milowe:
dokumentacje i architekture, MVP w architekturze skalowalnej
oraz wdrozenie i walidacje w warunkach rzeczywistych.
Kemping przeszedt z papierowego grafiku na cyfrowe
zarzgdzanie parcelami, rozliczeniami i dokumentacjg gosci.

korzysci dla OT

Odbiorca zastgpit papierowy grafik cyfrowym systemem: petny
podglad obtozenia i wymian gosci, zaplanowane sprzgtanie,
biezgce rozliczenia oraz automatyczne karty pobytu i zgody
RODO. Efekt to mniej bteddw i chaosu na recepcji oraz realna
0szczednosC czasu w szczycie sezonu.

Za realizacje odpowiadat zespot inzynieréw (frontend - Arkadiusz Pawlak, backend, DevOps, wdrozenie - Szymon Zasada).
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rozwigzanie

PSupply. Al to modutowa platforma analityczna dedykowana
inteligentne; optymalizagji procesow logistycznych,
zaopatrzeniowych i produkcyjnych. Istotg proponowanego
rozwigzania jest integracja zaawansowanych algorytmow Al, Deep
Learningu oraz technologii RFID, co umozliwia precyzyjne Sledzenie
produktow w czasie rzeczywistym oraz petng wizualizacje kazdego
etapu ich cyklu zycia. System zapewnia petng przejrzystosc
tancucha dostaw i lepsze planowanie w warunkach duzej
Sezonowosci.

mozliwosc komercyjnej
wspotpracy

Tak. Docelowo planowane jest uruchomienie systemu zarzgdzania
magazynem WMS w oparciu o rozwigzanie ProductSupply.Al

ProductSupply.Al

I—

zakres akceleracji

Ftap 1 koncentruje sie na audycie jakosci danych, mapowaniu
systemow oraz przygotowanie zbioru danych do analiz.

Etap 2 obejmuje uruchomienie modelu analitycznego
wspierajgcego  planowanie  zakupow, czasu  dostaw,
identyfikacje ryzyka opoznien oraz planowanie buforéw
magazynowych.

Etap 3 dotyczy wdrozenia rozwigzan wspierajgcych zarzadzanie
magazynem, planowanie przeptywu towarow, rozmieszczenie
zapasOw, operacje magazynowe i powigzanie stanow
magazynowych z procesami zakupowymi i produkcyjnymi.

korzysci dla startupu

Projekt z Folpak jest dla PSupply.Al waznym krokiem w kierunku
praktycznego potwierdzenia wartosci rozwigzania w realnym
Srodowisku  operacyjnym. Wspotpraca pozwala  rozwijac
technologie w bezposrednim odniesieniu do rzeczywistych
wyzwan zwigzanych z danymi, zakupami, zapasami i logistyka
przedsiebiorstwa.

To rowniez przyktad podejscia, ktore jest spojne z kierunkiem
rozwoju ProductSupply Al jako platformy do optymalizadji
procesow logistycznych, zakupowych i produkcyjnych.

rezultaty akcelerag;ji

Zidentyfikowanie i opisanie co najmniej 2 zrodet danych oraz
przygotowanie danych do dalszego wykorzystania na poziomie
minimum 92% rekorddw poprawnych i ujednoliconych.
Uruchomienie 1 dziatajgcego modelu prognostycznego dla
wybranej kategorii zakupowej, wygenerowanie CO najmniej
10 prognoz i ocen ryzyka dla rzeczywistych zamowien lub dostaw.
Uruchomienie 1 rozwigzania wspierajgcego planowanie gospodarki
magazynowej | objecie wsparciem systemowym  minimum
3 procesow lub obszaréw magazynowych.

korzysci dla OT

Redukcja kosztéw operacyjnych i wzrost wydajnosci  dzieki
automatyzacji obiegu dokumentow i zakupow.

Petna przejrzystos¢ standw magazynowych w czasie rzeczywistym
we wszystkich lokalizacjach, co rozwigzuje problem braku spéjnego
systemul.

Optymalizacja dostaw ,just in time” i planowania sezonowego dzieki
analityce predykcyjnej i prognozowaniu potrzeb.

Dr inz. Michat Warszycki petni role Prezesa Spo6tki, z zaangazowaniem poswiecajac czas na wdrozenie i wsparcie OT. Posiada ponad 15-letnie doswiadczenie w IT jako Globalny
Dyrektor, konsultant PwC oraz Menadzer. W projekcie nadzoruje strategie wdrozenia, integracje oraz relacje z OT.

Mgr Tomasz Zarczuk - jest wspoétzatozycielem i Architektem Startupu, z zaangazowaniem na projekt wdrozeniowy. Posiada wieloletnie doSwiadczenie we wdrozeniach IT.
Zespot programistow i wdrozeniowcow wspotpracujgcych.

zespot
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,Unicorn Hub Startup Booster” nr projektu FENG.02.28-IP.02-0013/23,
jest wspotfinansowany ze srodkow Funduszy Europejskich dla Nowoczesnej Gospodarki
w ramach Priorytetu Srodowisko sprzyjajgce innowacjom,
Dziatanie FENG.2.28 Startup Booster Poland

Fundusze Europejskie Rzeczpospolita Dofinansowane przez
i dla Polski Wschodniej - Polska Unie Europejska E PARP

Grupa PFR



	Runda IV
	ścieżka z VC
	ścieżka z Odbiorcą Technologii
	1
	2
	3
	CATPHISH
	IMMUNOTRONICS
	WATER IN SALT
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	CONTRACTSPOT
	EXECUFLOW SYSTEMS
	GO2EV
	MAPKA
	PRODUCTSUPPLY.AI
	REALITIS
	rozwiązanie

	CatPhish
	zakres akceleracji
	rezultaty akceleracji
	możliwość komercyjnej współpracy
	korzyści dla startupu
	korzyści dla VC
	zespół
	rozwiązanie

	ImmunoTronics
	zakres akceleracji
	rezultaty akceleracji
	możliwość komercyjnej współpracy
	korzyści dla startupu
	korzyści dla VC
	zespół
	rozwiązanie
	możliwość komercyjnej współpracy

	ECOM Bridge
	zakres akceleracji
	rezultaty akceleracji
	korzyści dla startupu
	korzyści dla OT
	zespół
	rozwiązanie
	możliwość komercyjnej współpracy

	Go2EV
	zakres akceleracji
	rezultaty akceleracji
	korzyści dla startupu
	korzyści dla OT
	zespół
	Projekt realizował zespół GO2EV.

	rozwiązanie

	ProductSupply.AI
	zakres akceleracji
	rezultaty akceleracji
	możliwość komercyjnej współpracy
	korzyści dla startupu
	korzyści dla OT
	zespół

	„Unicorn Hub Startup Booster”  nr projektu FENG.02.28-IP.02-0013/23,
	jest współfinansowany ze środków  Funduszy Europejskich dla Nowoczesnej Gospodarki
	w ramach Priorytetu Środowisko sprzyjające innowacjom,
	Działanie FENG.2.28 Startup Booster Poland

